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Confort de lecture ? 

 mode 1080p/haute définition

 mettre la vidéo en mode « plein écran »

 Mettre en pause, varier la vitesse youtube.com/html5

gestiondeprojet.pm
– originaux des diapositives 

– vidéos en téléchargement, 

– quizz

Cours distribué sous licence Creative Commons

.

Rappel

http://www.youtube.com/html5
http://gestiondeprojet.pm/
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Objectifs
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Au terme de ce module, vous devez pouvoir :

1. Expliquer ce qu’est la posture entrepreneuriale

2. Mettre en place une stratégie pour explorer votre idée

3. Expliquer, justifier et mettre en scène votre stratégie 

d’accès au marché

4. Définir votre business model.

Lightbulb Jon Phillips public-domain-photos.com

.

http://www.public-domain-photos.com/free-cliparts/electronics/bulb/lightbulb_jon_phillips_03-2644.htm
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Vocabulaire et outils

Cadre Posture Explorer

Marketing de l’innovation MVP

Mesurer                 Pitch
Business model Effectuation

Stratégie Océan Bleu lean

startup

Business plan ISMA360®

Design Thinking apprendre
4
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1. La posture entrepreneuriale

2. Les idées
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La posture de l’entrepreneur

Source :http://pixabay.com/en/crowd-sourcing-crowd-folk-people-154759/

6-7 qualités

•

•

Qui est-il ?
Comment fait-il ?
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Le bricoleur frugal

Bla bla

bla
Bla 

bla bla

Old book stara ksiega public-domain-photos.com

http://www.public-domain-photos.com/free-cliparts/electronics/bulb/lightbulb_jon_phillips_03-2644.htm
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L’entrepreneur

MOI

Découragement
Epuisement

optimisme

temps

Sérendipité

Réalisme Ambition

INCERTITUDE

Gold coins in a stack Jo public-domain-photos.com

EFFECTUATION

http://www.public-domain-photos.com/free-cliparts/electronics/bulb/lightbulb_jon_phillips_03-2644.htm
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Sérendipité

L’entrepreneur effectual

MOI

Ce que je sais

AVANCER EN INCERTITUDE

Gold coins in a stack Jo public-domain-photos.com

Qui je suis

Qui je connais

Ce que je suis 
prêt à perdre

Transformer des 
contraintes en opportunité

http://www.public-domain-photos.com/free-cliparts/electronics/bulb/lightbulb_jon_phillips_03-2644.htm
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Trouver la bonne idée

La bonne idée doit :

• Correspondre à une opportunité commerciale

• Passionner le futur entrepreneur.
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Mon idée

Mon idée 
correspond à : 

Une opportunité d’affaire
Un client me sollicite

Une opportunité de marché
• Besoin insatisfait
• Invention
• Différenciation

.
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Et si je n’ai pas d’idée ?

Observer, repérer des besoins

Travailler sur soi-même
À partir de :

 Ses passions
 Ses compétences, son 

réseau

Pour chaque point d’entrée, engager un 
brainstorming

 Sa motivation entrepreneuriale

.
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La bonne idée doit rencontrer le bon porteur 
de projet

Bonne idée

&

Porteur inadéquat

Étude de cas

.
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Etude de Cas

http://www.altinnova.com

Des stations de lavage de vélos : un marché qui n’existait pas 

Un jury de projet partagé

Conclusion :
Pour qu’une idée soit bonne :
- Brainstormer pour enrichir la valeur ajoutée.
- Il faut que l’idée vous corresponde.

C’est la dialogique porteur/projet de Christian Bruyat (1993)

.
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Fin du chapitre 1

Réflexions proposées

• Reprenez la liste des qualités de l’entrepreneur 
que vous avez écrite

– Où vous situez-vous pour chacune d’elle sur une 
échelle de 1 à 5

– Est-ce un risque? Comment le minimisez-vous?

• Votre idée : dans quelle catégorie est-elle?
.

.

Passez maintenant au quizz sur ce chapitre

.


